Seminar 121 Bildungs- und

Absolventenverband
Verhandeln und Verkanen BAV | GARTENBAUSCHULE LANGENLOIS
' Am Rosenhiigel 15
Der Weg zum aktiven g oonhugel

Referenzku nden Tel: +43 2734 2106 Fax. DW 66

bav@gartenbauschule.at
www.gartenbauschule.at

Termin

Seminarbeitrag

Referent

Seminarinhalt

Dienstag 18. Marz 2025 9:00 - 17:00 Uhr

BAV-Mitglied € 288,--
Nichtmitglied € 360,--

Rosenberger Christoph

Bringt Gber 20 Jahre Erfahrung als Unternehmensberater, Profiler und Gesichtleser mit sich,
und hat sich zu einem fuihrenden Experten in diesem Bereich entwickelt.

Er gibt heute sein Wissen und seine Erfahrungen in 6ffentlichen Auftritten, sowie in
Unternehmen weiter.

Auch seine Personlichkeits-Analysen pragen sich tief ins Gedachtnis und helfen
Privatpersonen sowie Unternehmern, die beste Version von sich selbst zu werden.

Wann werden Sie von Kunden aktiv weiterempfohlen?

Seminarziel e Die ersten 100 Millisekunden mit dem Kunden
e Wann reil3t Ihnen ein Kunde lhre Pflanzen aus der Hand?
e Unausgesprochene Einwénde erkennen
e das A und O der spannenden Prasentation
e die zwei Geheimwaffen erfahrener Verkaufer
e der wichtigste Moment im gesamten Verkaufsprozess
Alle an diesem Training Ubermittelten Werkzeuge haben den
aktiven Referenzkunden als Ziel — der Kunde der Sie und Ihr Unternehmen
Uberall weiterempfiehlt
Zielgruppe | Fur alle Unternehmer, Fihrungskréafte und Kundenberater und alle die ihr
Wissen erweitern wollen.
Sem. 121 Verhandeln und verkaufen — Der Weg zum Anmeldung per Brief, Fax
Anmeldung aktiven Referenzkunden oder E-Mail schicken!
Name
StraRe
PLZ, Ort
Telefon
E-Mail
Tatig bei
Anschrift fiir

Einladung/Rechnung



http://www.gartenbauschule.at/

