
Anmeldung 
Sem. 121 Verhandeln und verkaufen – Der Weg zum 
aktiven Referenzkunden 

Anmeldung per Brief, Fax 
oder E-Mail schicken! 

Name 
 

Straße 
 

PLZ, Ort 
 

Telefon 
 

E-Mail 
 

Tätig bei 
 

Anschrift für 
Einladung/Rechnung 

 

 

  
  Seminar  121 

 

Verhandeln und verkaufen 
Der Weg zum aktiven 

Referenzkunden  
 

 
 
 
 

Am Rosenhügel 15 
3550 Langenlois 
Tel: +43 2734 2106   Fax. DW 66 
bav@gartenbauschule.at 
www.gartenbauschule.at 

 

  

 

Termin Dienstag 18. März 2025 9:00 – 17:00 Uhr  

Seminarbeitrag BAV-Mitglied 

Nichtmitglied 

€ 288,-- 

€ 360,-- 

Referent 
 

Rosenberger Christoph 
 

Bringt über 20 Jahre Erfahrung als Unternehmensberater, Profiler und Gesichtleser mit sich, 
und hat sich zu einem führenden Experten in diesem Bereich entwickelt. 
Er gibt heute sein Wissen und seine Erfahrungen in öffentlichen Auftritten, sowie in 
Unternehmen weiter.   
Auch seine Persönlichkeits-Analysen prägen sich tief ins Gedächtnis und helfen 
Privatpersonen sowie Unternehmern, die beste Version von sich selbst zu werden. 
 

Seminarinhalt 
 

 

Seminarziel 

 

Wann werden Sie von Kunden aktiv weiterempfohlen? 
 
 

 Die ersten 100 Millisekunden mit dem Kunden 

 Wann reißt Ihnen ein Kunde Ihre Pflanzen aus der Hand? 

 Unausgesprochene Einwände erkennen 

 das A und O der spannenden Präsentation 

 die zwei Geheimwaffen erfahrener Verkäufer 

 der wichtigste Moment im gesamten Verkaufsprozess 
 
Alle an diesem Training übermittelten Werkzeuge haben den 
aktiven Referenzkunden als Ziel – der Kunde der Sie und Ihr Unternehmen 
überall weiterempfiehlt  
 

Zielgruppe 
 

Für alle Unternehmer, Führungskräfte und Kundenberater und alle die ihr 
Wissen erweitern wollen. 

 

http://www.gartenbauschule.at/

